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Versicherungen

Schadenserfahrung eingebracht

Der Versicherungsmakler Styriawest bietet der Bau-
branche erstmals einen Versicherungsschutz fir
Vertragserfillungs- und Gewahrleistungsanspriiche.

+Wir haben uns die letzten Jahre
auf den Bau spezialisiert"”, charakte-
risiert Ginther Riedlsperger, Geschaftsfiih-
rer der Styriawest Versicherungsmakler
und Schadenservice GmbH, die Entwicklung
des im steirischen Eibiswald gegriindeten
Unternehmens. Die Firmengriinder entdeck-
ten ndmlich bald eine Liicke in den her-
kommlichen Versicherungspolizzen ihrer
Kunden, speziell in der Baubranche.

So entstand vor acht Jahren die Betriebs-
haftpflichtversicherung (,,Styriahaft"), die
wesentlich mehr Deckung bot als andere
Produkte.

Vor drei Jahren folgte die Sicherstellungs-
haftpflichtversicherung ,,Styriabau”, seit-
dem sind Bauunternehmen von Banken in
dieser Frage unabhdngig. Mitte 2008 wurde
eine Rechtsschutzversicherung auf den
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Markt gebracht, die
vertragliche Streitig-
keiten zwischen Bau-
unternehmen und
Bauherrn bzw. Liefe-
ranten oder Subunter-
nehmern ohne Be-
grenzung des Streit-
wertes versichert.
Und als letzten Schritt
brachten RiedlIsperger
und seine Leute die
WStyriaplus” auf den
Markt, die erstmals die
Mdglichkeit der Abde-
ckung von Vertragser-
flillungs- und Gewahr-
leistungsverpflichtungen bietet.

.Meiner Uberzeugung nach ist es Aufgabe
der Versicherungswirtschaft, unternehmeri-
sche Risiken von der Wirtschaft, wie zum
Beispiel Vertragserfiillungs- und Gewahr-
leistungsanspriiche, gegen Pramie zu {iber-
nehmen®, ist Riedlsperger iberzeugt. Und
nach einiger Miihe und Vorarbeiten war
auch Versicherer Uniga im Herbst 2008
bereit, hier mitzuziehen, seit 1. Dezember ist
das neue Produkt auf dem Markt.

«Mit Styriaplus, die die Vertragserfiillungs-
und Gewahrleistungsansprliche sowie die
sogenannten ,Sonstigen Anspriiche' bein-
haltet, werden die Grenzbereiche zwischen
Haftpflichtversicherung und dieser neuen
Versicherungsform abgedeckt”, lobt der
Styriawest-Geschéftsfiihrer seine Ware.

Im Detail: Bei Vertragserftillungsschéaden
sind Anspriche versichert, die dadurch
entstehen, dass der Versicherte durch
unvorhersehbare, auergewdhnliche oder
besondere Ereignisse an der vertragskon-
formen Erfiillung gehindert ist. In den Versi-
cherungsbedingungen sind diese Ereignisse
nicht abschliefend, sondern nur demonst-
rativ aufgezéhlt, daher kann man von einer
All-risk-Deckung sprechen.

Bei den Gewaéhrleistungsanspriichen sind
Anspriche gemdf3 § 922ff ABGB und der
Onorm B 2110 versichert, wenn ,,der Mangel
zum Zeitpunkt der Ubergabe vorhanden
und dieser nach der Ubergabe erstmals
aufgetreten ist, sowie vor Ablauf der Ge-
wahrleistungsfrist beim Versicherungsneh-
mer geltend gemacht wird” (Styriaplus -
RIE 704).

Zu den ,Sonstigen Schdden” zahlen soge-
nannte ,Schaden am Werk", die auch in
guten Betriebshaftpflichtversicherungen
nicht gedeckt sind. Des Weiteren sind Scha-
denersatzanspriiche nach Ablauf der Ge-
wahrleistungsfrist (Verjghrung 30 Jahre!),
unvermeidbare Schdden, sowie Nachbesse-
rungsbegleitschaden - im Zuge der Mangel-
erhebung entstehende Schéden, wie z. B.
Stilllegung von Betrieben, Stehzeiten, Auf-
graben, Mietentgénge, Ersatzkosten und
dergleichen - versichert.

Giinther
Riedlsperger:
~Haben uns auf
Produkte fiir den
Bau spezialisiert"

Als Pramie fir die umfangreichen Leistun-
gen werden laut Riedlsperger zwischen
zwei und drei Promille des Jahresumsatzes
berechnet, mindestens jedoch 5000 Euro.

. Tiefbau ist billiger, Hochbau teurer”, so der
Firmenchef Gberschlagsmapig.

Grenzen des
Versicherungsschutzes

Dem Grunde nach sind die Einhaltung ge-
wisser Sorgfaltspflichten und der Sicher-
heitsmafnahmen, die genaue Dokumenta-
tion des Schadenablaufes und sogenannte
.Sowieso-Kosten", die durch Vertragserflil-
lung entstehen, Voraussetzung fiir den
Versicherungsschutz von Styriaplus. Der
Héhe nach ist der Versicherungsschutz fiir
die meisten Falle mit 250.000 Euro be-
grenzt, Vertragserfiillungsanspriiche sind
mit 150.000 Euro versichert.

Helmut Tenschert, Konsulent der
Geschaftsfiihrung: ,,Mit diesem Produkt
sind wir schon sehr in die N&he einer All-
Risk-Versicherung gekommen."




