guten
anden

Wie man mit Sicherstellungshaftpflicht und
Baurticklassversicherungen finanziell flexibel
bleibt und gleichzeitig die Bonitat verbessert.

ie Zeiten sind hart — vor allem fiir -
DUnternehmen, denen es an Liquiditat

und Eigenkapital mangelt. Bereits
Basel II hat die Kreditkonditionen verschérft
— die Finanzkrise tragt das ihre dazu bei.
,Es ist zur Zeit fast unmoglich, einen Kredit
zu bekommen. In Wahrheit muss man froh
sein, wenn die Hausbank nichts fallig stellt®,
schimpft Hans Trischler®, der ein kleines
Bauunternehmen betreibt. Dabei ist er
grundsitzlich nicht schlecht aufgestellt und
kein Pleitekandidat. ]

Verschérft wird die Situation der
Baubranche dadurch, dass Haft- und De-
ckungsriicklasse sowie die Einforderung
von Sicherstellungsleistungen von Seiten
der Auftraggeber einen betréchtlichen Teil
der betriebswirtschaftlich benétigten Mittel
eines Betriebes binden. Auch wenn der Auf-
traggeber die volle Auftragssumme {iberwie-
sen hat, heil3t das nicht, dass der Bauunter-
nehmer dariiber zur Génze verfiigen kann —
zumindest so lange nicht, wie ein Teil des
Geldes als Haftriicklass gebunden ist. Meist
handelt es sich um drei Prozent der Auf-
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tragssumme, die bis zu fiinf Jahre nach Fer-
tigstellung einbehalten werden kénnen.

Bei Haftriicklassgarantien sichert der
Bauunternehmer dem Bauherrn die Riick-
zahlung einer bestimmten Summe zu, falls
innerhalb der Gewihrleistungsfrist Mdngel
aufireten. Bei Deckungsriickldssen werden
Teilrechnungen vereinbart. Bei Erfiillungs-
garantien wiederum werden alle im Vertrag
vereinbarten Verpflichtungen des Auftrag-
nehmers besichert.

Eigenkapitalschwach.

All das macht der ohnehin nicht beson-
ders liquiden und eigenkapitalstarken
Baubranche das Leben schwer. Die durch-
schnittliche Eigenkapitalquote in der Bau-
wirtschaft liegt bei etwa 15 Prozent —

aus betriebswirtschaftlicher Sicht wiren
aber zumindest 20 Prozent notwendig.
Ein Viertel der Betriebe verfiigt nach Ex-
pertenmeinungen iiber kein Eigenkapital
oder ist bereits verschuldet — und somit
fehlt es zum einen an einem Puffer bei
Verlusten, zum anderen ist die finanzielle

ISTOCKPHOTO.COM

Unabhingigkeit des Unternehmens nicht
mehr gegeben.

Die strengen Kreditvergaberichtlinien
der Banken sind damit verstandlich. Finan-
zierungsalternativen sind gesucht wie ein
Bissen Brot. Zumindest fiir die Haft- und
Sicherstellungsriickldsse gibt es sie bereits.
Und zwar in Form der so genannten Si-
cherstellungshaftpflicht- oder Bauriicklass-
versicherung, die als echte Alternative zu
Bankgarantien und Biirgschaften gilt. ,,Der
wesentliche Vorteil liegt darin, dass diese
Versicherung nicht den Kreditrahmen bei
der jeweiligen Hausbank belastet und damit
auch indirekt Liquiditdt und Bonitét des
Unternehmens verbessert werden®, erklart
Joseph Albrecher, Leiter der Abteilung Sty-
riabau beim Haftpflichtspezialisten Styria
West. Die Pramien zdhlen nicht zum Obligo.

Flexibler.

Ein weiterer Vorteil ist, dass sich die finan-
zielle Verpflichtung des Betriebes auf die
Priimie beschrinkt - gleichgiiltig, ob eine
Sicherstellung schlagend wird oder nicht.




Die Flexibilitét des Unternehmens wird
erhoht, es werden keine Besicherungen des
Haftungsrahmens verlangt, und die Urkun-
denausstellung erfolgt binnen zwei bis drei
Tagen. Styriawest hat die Versicherung
gemeinsam mit der Generali AG entwickelt
und 2006 erstmals angeboten.

Die Nachfrage steigt: ,Wir stellen jeden
Tag zwischen 100 und 150 neue Garantie-
urkunden aus®, erzdhlt Albrecher. Insgesamt
liegt die Zahl der ausgestellten Urkunden
derzeit bei 60.000, an die 900 Kunden ha-
ben von diesem Produkt bereits Gebrauch
gemacht. Zum einen ist die Akzeptanz beim
Bau- und Baunebengewerbe dafiir gestie-
gen, zum anderen steigt die Nachfrage, weil
die Banken den Geldhahn abdrehen.

Allerdings: Wer bei der Bank keinen Kre-
dit mehr bekommt, muss nicht automatisch
bei der Versicherung eine Garantie bekom-
men. Auch hier wird die Bonitét der Kunden
gepriift. ,Bis zu einer Versicherungssumme
von 100.000 Furo erfolgt eine vereinfachte
Bonititspriifung, die Vorlage der Bilanz ist
nicht notwendig", beschreibt Gerald Kat-

zensteiner von der VAV die Vorgangsweise
seiner Versicherung. Bei htheren Versiche-
rungssummen miissen der aktuelle Jahres-
abschluss, der nicht &lter als 18 Monate sein
darf, sowie ein aktueller Firmenbuchauszug
vorgelegt werden. Die Kosten der Polizze
sind degressiv gestaltet und belaufen sich
auf knapp ein bis 2,7 Prozent der Garantie-
summe, die bei maximal 2,5 Millionen Euro

liegt.

Wiederbelebt.

Bereits vor etwa zehn Jahren hatte die VAV
eine Baurlicklassversicherung im Programm.
Das Produkt wurde jedoch von den Kunden
nicht angenommen, sagt Katzensteiner. Da-
mals waren die Banken mit der Kreditverga-
be groRziigig und die Unternehmen wenig
flexibel. Nun ist das Produkt — gemeinsam
mit der Mutter, der VHV — angesichts der
gednderten Rahmenbedingungen wieder ins
Programm genommen worden. ,Fiir uns ist
es wichtig, Baufirmen in Zeiten wie diesen
zu unterstiitzen®, begriindet Katzensteiner.
Die Bauriicklassversicherung der VAV um-

WIRTSCHAFT

fasst sowohl Deckungs- als auch Fertigstel- '
lungs- und Haftungsriicklassgarantien.

Die Styriabau fiihrt vorab eine Boni-
titspriifung durch. Das durchschnittliche
KSV-Rating in der Branche liegt zwischen
300 und 400. ,Hat jemand mehr als 400,
wird er als Kunde abgelehnt®, erkldrt Alb-
recher. Vom Rating héngt es aulerdem ab,
ob Einblick in die Bilanzen verlangt wird
oder nicht. Und auch die Héhe der Pramie
wird davon bestimmt. Der giinstigste Prami-
ensatz liegt bei 0,45 Prozent der jeweiligen
Garantiesumme, der Hochstsatz bei 1,05
Prozent. ,,In Einzelfdllen kann es Sonderlo-
sungen geben", sagt Albrecher. Anders als
die VAV, die auch Unternehmensgriinder
akzeptiert, kénnen bei Styriabau nur jene
Unternehmen, die #lter als drei Jahre sind,
eine Bauriicklassversicherung abschlieRen.
Garantiert werden bei der Styriabau neben
Haft- und Deckungsriickldssen auch An-
zahlungs- und Erfiillungsgarantien (jeweils
bis zu einem Rating von 300 und maximal
40 Prozent des Haftungsrahmens méglich)
sowie Vadien und Ausschreibungsgarantien
(auch bis zu 40 Prozent des Haftungsrah-
mens moglich).

Vorsichtig optimistisch.

Nach dem rasanten Wachstum der ver-
gangenen Jahre ist Albrecher fiir heuer nur
gebremst zuversichtlich. Derzeit wichst das
Pramienvolumen noch, das im Vorjahr im
einstelligen Millionen-Euro-Bereich gelegen
ist. Wie es allerdings im zweiten Halbjahr
ausschauen wird, kann der Versicherer
schwer abschitzen. ,,Es konnte sein, dass
das Gesamtjahr stagniert”, sagt Albrecher.

Vage sind auch die Erwartungen Katzen-
steiners: ,,Wir werden sehen, wie es diesmal
Iduft.“ Es ist allerdings anzunehmen, dass
das Geschift mit den Riicklassversiche-
rungen beim zweiten Versuch besser geht
als beim ersten.

Hans Trischler kénnte dazu beitragen: Er
wird sich demnéchst iiber dieses Versiche-
rungsprodukt informieren — und méglicher-
weise seinen Bankbetreuer diesbeziiglich
dahin schicken, ,;,wo der Pfeffer wachst"“.

Ursula Rischanek

*Name von der Redaktion gedndert
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